POLITICA COMERCIAL CHAIDE CANAL DISTRIBUIDOR

GC_HA[DE

La politica comercial de Chaide es de aplicacién nacional para todos los Distribuidores Autorizados

Chaide no exige a sus Distribuidores Autorizados mantener precios minimos de reventa, o exclusividad de
marca en el punto de venta.

En locales multimarca, Chaide sugiere que se mantengan separadas las marcas en el local del Distribuidor
Autuorizado para evitar confusiones al cliente final, ademas sugiere que, en aplicacion de los derechos de
propiedad intelectual e industrial vigentes en el Cédigo de Ingenios y la Ley Organica de Control del Poder de
Mercado, el Distribuidor Autorizado se abstenga de comercializar productos de imitacién que constituyan una
vulneracion a la normativa vigente

1. Objetivo de la politica de descuentos y publicidad

Organizar las relaciones comerciales de Chaide y Chaide con sus diferentes canales.

2. Alcance

Esta politica tiene alcance a todos los Distribuidores Autorizados a nivel nacional.

3. POLITICA COMERCIAL PARA DISTRIBUIDOR AUTORIZADO

3.1DESCUENTOS APLICABLES:
1. PC-PL-01 DESCUENTOS

ORDEN DE . <
APLICACION | DESCUENTO POR: DESCRIPCION DEL DESCUENTO
1 FORMA DE Descuento aplicado a la lista de precios de distribuidor en
PAGO funcion del plazo de crédito segun Tabla PC-TB-11
VOLUMEN y Descuento aplicado en funcién del volumen de compras y
2 CUMPLIMIENTO | del cumplimiento en pagos segun Tablas PC-TB-02, PC-
EN PAGOS TB-04 y PC-TB-03

2. PC-TB-11 FORMAS DE PAGO DISTRIBUIDOR AUTORIZADO

FORMA DE PAGO PLAZO EN DIAS | DESCUENTO
D001 Prepago 0 -31%
D002 Contado 30 dias 30 -29%
D003 30 - 60 Dias 30-60 -27%
D004 30 - 60 - 90 Dias 30-60-90 -25%
D005 30 - 60 - 90 - 120 Dias [ 30-60-90-120 -22%

Chaide puede cambiar estas condiciones sin previo aviso.

3. PC-PL-02 DESCUENTOS POR VOLUMEN y CUMPLIMIENTO EN PAGOS
Distribuidor Autorizado
El descuento por volumen y cumplimiento en pagos es un beneficio adicional que otorga Chaide y Chaide a
sus clientes que alcancen montos minimos de compras y que cumplan sus obligaciones de pago puntual y
constantemente.

El monto del descuento se determina en dos etapas:
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Asignacion de descuento en funcion del volumen de compras mensual en determinado
trimestre:
1.1 Tabla: PC-TB-02

DESCUENTO
COMPRA MENSUAL* POR
VOLUMEN
De $ 3.000 a $ 10.000 7%
De $ 10.001 a $ 25.000 7,5%
De $ 25.001 a $ 50.000 8%
De $ 50.001 a $ 75.000 8,5%
De $ 75.001 a $100.000 9%
De $ 100.001 en adelante 10%
Dic 2021

*No incluye IVA, flete, notas de crédito.

El cliente puede decidir si toma el descuento de manera mensual o si acumula las compras
durante un trimestre, en el segundo caso, la tabla que aplica es:

1.1 Tabla: PC-TB-04

COMPRA TRIMESTRAL DESggENTO
ACUMULADA* VOLUMEN
De $ 9.000 a $ 30.000 7%
De $ 30.001 a $ 75.000 7,5%
De $ 75.001 a $ 150.000 8%
De $ 150.001 a $ 225.000 8,5%
De $225.001 a $300.000 9%
De $ 300.001 en adelante 10%
Dic 2021

*No incluye IVA, flete, notas de crédito
Las compras de Espuma no se consideran en ninguna de las dos tablas.

2. FACTOR DE CUMPLIMIENTO EN PAGOS. El descuento a aplicarse se determina segun la tabla
PC-TB-03 RANGOS DE DIAS DE PAGO PROMEDIO CANALES: Distribuidores Autorizados.

a. Tabla: Tabla PC-TB-03

DIAS DE RETRASO DCTO POR
PROMEDIO (INDICE DE | CUMPLIMIENTO
MOROSIDAD) EN PAGOS
Menor a 8 dias 1%
De 8,1 a 15 dias 0%
De 15,1 a 18 dias -1%
De 18 dias en adelante -2%
Feb-18
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El porcentaje de descuento final a aplicarse sera la sumatoria del resultado obtenido en las
tablas PC-TB-02, o PC-TB-04, mas el resultado de la tabla Tabla PC-TB-03. El descuento se
entregara via nota de crédito con frecuencia mensual o trimestral, seguin peticion del

cliente.

Chaide puede cambiar cualquiera de estas condiciones sin previo aviso.
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